
FORMATEUR 

Mathieu Gnoléba MEGUHE 
 

Spécialiste Sénior en passation des    

marchés et procédures, Consultant     

international. 

« PASSATION DES MARCHES ET DELEGATIONS DE SERVICE        

PUBLIC : DE LA PREPARATION A L’EXECUTION » 

ORGANISATEUR 
 

ICP SARL- MAC SARL 
 

Cabinets d’expertise, de       

Conseil, d’Assistance et de 

Formation en Passation & Ges-

tion des Marchés         Publics 

et Privés. 

PUBLIC CIBLE 
 

 Autorités Contractantes ;  
 Coordonnateurs, Responsables passation des marchés,        

Responsables de la gestion financière et Responsables       
techniques des Projets et  Programmes de développement ;  

 Maîtres d’ouvrage délégués / Maîtres d’œuvre ;  
 Consultants/Cabinets et Bureaux d’études privés. 

 

CONDUCTEUR PÉDAGOGIQUE 
 

 

I. MODULE INTRODUCTIF : ENJEUX ET HISTORIQUE DES RE-
FORMES DES SYSTEME NATIONAUX DES MARCHES PUBLICS  

 

 THEME 1 : DES ENJEUX DES MARCHÉS PUBLICS ES ENJEUX DES 
MARCHES PUBLICS  

 THEME 2 : BREF HISTORIQUE DES REFORMES DES SYSTEMES 
NATIONAUX DES MARCHES PUBLICS  

 

II. MODULE 1 : LE CADRE JURIDIQUE ET INSTITUTIONNEL  
 

 THÈME 3 : LE CADRE JURIDIQUE  

 THÈME 4 : LE CADRE INSTITUTIONNEL : LES DIFFÉRENTS INTER-
VENANTS ET LEURS RESPONSABILITÉS  

 

III. MODULE 2 : CHAMP D’APPLICATION ET PRINCIPES GENERAUX 
DES MARCHES PUBLICS  

 

 THEME 5 : LA NOTION DE MARCHES PUBLICS  

 THEME 6 : LE CHAMP D’APPLICATION DES MARCHES PUBLICS  

 THEME 7 : LES PRINCIPES FONDAMENTAUX  

 THEME 8 : L’OBLIGATION DE PASSER UN MARCHE PUBLIC  
 

IV. MODULE 3 : MODES ET PROCEDURES DE PASSATION DES 
MARCHES PUBLICS  

 

 THEME 9 : LE PLAN DE PASSATION DES MARCHES PUBLICS  

 THEME 10 : LES MARCHES DE FOURNITURES ET DE TRAVAUX  

 THEME 11 : LES MARCHES DE PRESTATIONS INTELLECTUELLES  
 

V. MODULE 4 : DELEGATIONS DE SERVICES PUBLICS  
 

 THEME 12 : LA GESTION DELEGUEE 

 THEME 13 : LES PROCEDURES DE PASSATION 

 THEME 14 : LES PRINCIPALES DISPOSITIONS D'UNE CONVENTION 
DE DSP 

 THEME 15 : SUIVI DE L'EXECUTION D'UNE CONVENTION DE DSP 
 

VI. MODULE 5 : EXÉCUTION DES MARCHÉS PUBLICS  
 

 THEME 16: APPROBATION ET EXECUTION DES MARCHES       PU-
BLICS  

 THEME 17 : LE SUIVI ET L’EXECUTION DES MARCHES PUBLICS  
 

VII. MODULE 6 : GESTION DES DIFFERENDS ET LITIGES  
 

VIII. MODULE 7 : SANCTIONS DES ATTEINTES A LA REGLEMENTA-
TION DES MARCHES PUBLICS  

 

IX. ETUDES DE CAS  

OBJECTIF 
 

Les objectifs de cette formation  : 
  

 Comprendre le processus de passa-
tion et de gestion des marchés pu-
blics ; 

 

 Concevoir efficacement votre straté-
gie et mettre en place un plan de 
passation de marchés bien informé 
et équilibré ;   

 

 Préparer avec compétence des       
documents de passation de marchés 
bien équilibrés ;  

 

 Mener les procédures d'évaluation 
des offres, d'attribution et d'adminis-
tration des marchés ;  

 

 Définir le régime des biens en DSP 
et les contrôles efficaces ; 

 

 Examiner les aléas dans l'exécution 
des contrats ; 

 

 Gérer les contentieux ; 
 

 Acquérir des outils pour un suivi 
efficace des dossiers relatifs aux 
marchés    publics. 

 

DATE ET LIEU 
 

DAKAR, SÉNÉGAL 
 

Du 12 au 16 juillet 2021 
 

Niamey –Niger 
 

Du 26 au 30 juillet 2021 

FRAIS DE FORMATION : 
 

1 000 000 FCFA Hors Taxes/
Pers. (soit 1.700 EUR ou 2.200 
USD) pour Dakar 
Et  
500. 000 FCFA Horst Taxes/
Pers. (Soit 765 EUR ou  1.000 
USD) pour Niamey 
 

Sont pris en charge :     
 

 les pauses café; 

 Les pauses déjeunés; 

 Les supports pédago-

giques. 
Sont à la charge des participants: 

 Le transport ; 

 L’hébergement; 

 Et les dinés. 

CONTACT/INFORMATION 
 

Téléphone : 
 

+227 96 87 33 10/96 50 83 83 
+223 77 77 56 56 
+223 77 77 78 78 

 

E-mail: 
 

Contact@mac.ne  
icpsarlmali@yahoo.com 

FORMATEUR 

GARBA Bachar 
 

Expert-Comptable Diplômé 

ONECCA—Niger 

SEMINAIRE DE FORMATION ORGANISER PAR LE GROUPEMENT DES CABINETS ICP-MAC SUR :  


